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¢o mat pripraveneé
pred oslovenim investora
Nepodcente stretnutie s potencialnym investorom! Vasa Sanca
sa uz nemusi opakovat. Toto je zoznam uloh, ktoré by ste mali mat
pred rokovanim s investorom odfajknuté:
I Produkt alebo sluzbu s MVP
Mate pripraveny minimalny Zivotaschopny produkt (MVP), ktory ma zakladné funkcie, dokaze efektivne
riesit problém zakaznikov a je pripraveny na testovanie. Mali by ste ho teda vediet predstavit
investorovi a zaroven ukazat, ako rychlo ho dokazete iterovat a prispésobovat potrebam zakaznikov.
Rozsah MVP je pre vas tiez malou pascou. Investori totiz nechcu investovat do ladenia produktu
a rychlo poznaju, ak mate tuto tendenciu.
I overena propozicia
Viete, aku hodnotu zakaznikom prinasate a vas produkt si uz niekolko zakaznikov vyskusalo,
takze mate k dispozicii spatnu vazbu od cielovej skupiny. V idealnom pripade mate uz aj prvé trzby
z predaja MVP.
[l Jasnavizia
Presne viete, ¢o chcete so svojim produktom alebo sluzbou dosiahnut. Mate teda jasne definovanu
@) viziu i ciele, ktoré dokazete predstavit investorovi a ukdzat mu i to, akym smerom sa planujete
uberat. Investori sa ¢asto zaujimaju o dlhodobé ambicie a hladaju synergie s inymi podnikmi, v ktorych
uz pdsobia.
I Funguijci tim
Mate v time motivovanych [udi s roznorodymi skisenostami i schopnostami. Mate tiez rozdelené
a identifikované pozicie a pridelent zodpovednost za predaj, financie, marketing, produkt apod.
A Co je najddlezitejSie, aké skusenosti ma tim v odvetvi, v ktorom vas startup pdsobi?
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B znalost trhu
o

Dokladne ste preskumali trh, na ktorom chcete pdsobit, a pochopili ste potreby a preferencie vasej
cielovej skupiny. Poznate konkurenciu a viete, ¢im sa od nej liSite, mate definovanych decision makerov
a ich motivaciu, a orientujete sa v trendoch v odvetvi. Nikdy, prosim, nehovorte, Ze nemate konkuren-
ciu. To vas diskvalifikuje.

I Biznis plan

Vasa biznis stratégia je dobre premyslena a zahria detailny plan na dosiahnutie vaSich cielov. Mate v nej
zahrnutu analyzu trhu, marketingovy plan, operativne plany a prognézy finanénych vysledkov. Ak sa vo
svojom biznis plane odvolavate len na data o globalnom trhu, nestaci to. Jeho neoddelitelnou suc¢astou
musia byt predovsetkym regionalne data — investor potrebuje vidiet vas potencial v kontexte regiénu,

v ktorom pdsobite.Tento biznis plan vSak dokazete prispdsobovat meniacim sa podmienkam

a novym poznatkom.

[ Finanény plan

Vase finan¢né projekcie su realistické a zalozené na dékladnej analyze nakladov, prijmov a vydavkov.
Mate jasne definované zdroje financovania a viete, ako budete vyuzivat investované prostriedky. Vasa
finan¢na stratégia zahfna plan na dosiahnutie ziskovosti a dlhodobého rastu a finanénej stability. Jedna
rada: Ak v nfom mate nejaké konstanty, odloZte ich bokom a odvolajte sa na ne vo vzorcoch, pretoze
investor ich bude chciet vysvetlit a pravdepodobne ich posunie nahor alebo nadol.

Il Premysleny sales

Nespoliehate sa len na predaj vasho produktu korporacii, pretoze méze trvat dlho a ¢akanie mdze mat
pre vas devastacné nasledky. Vasa stratégia predaja je dobre premyslena a zamerana na potreby

a preferencie vasich zakaznikov. Mate jasne definovany proces predaja i skiseného ¢loveka v time,
ktory ma tuto oblast na starosti, a tiez zavedené metriky na sledovanie vykonnosti.

[ Due diligence, technologicka a pravna infrastruktura

Vas podnik ma vytvorené pravne a technologické zaklady, ktoré su nevyhnutné pre vasu prevadzku,
vratane ochrany dusevného viastnictva. Mate v time ¢loveka alebo spolupracujete s odbornikom, ktory
sa stara o zabezpedenie a spravu vasej technologickej a pravnej stranky.

[ Referencie

Mali by ste mat k dispozicii uz nejaké referencie od zékaznikov, partnerov alebo odbornikov z oblasti,
ktoré dokazuju potencial vasho produktu. Rovnako aj dizajn a funkcionalita produktu by uz v sebe mali
odrazat feedback od prvych zakaznikov.


https://www.seedstarter.sk/sk/blog-a-novinky/faily-zacinajucich-startupov-2

o

Q N O\ ® O\

o O 00 O 0000

SEEDSTARTERS . o oo  + e 9% oo

Slovenskej sporitelne

® o6 ©
@) ©) a0 00 000

Y Q [ Q O OQ MO
® O ® 00

O O

I Kontakty

Mate vybudovanu siet kontaktov a pracujete na budovani vztahov s dalSimi podnikatelmi, odbornikmi,
investormi alebo [udmi z odvetvia, pretoze sU hodnotnym zdrojom prilezitosti i podpory pre vas startup.

[ Plan dalSieho financovania

Mate jasno v tom, ako budete hladat zdroje financovania na dalSie fazy rastu a rozvoja, ¢i budete vas
projekt financovat Uverom, pripadne v akej vyske, alebo dalSou investiciou. Mate pripraveny plan na
dalSie investicné kol3, viete, v akom ¢asovom horizonte ich budete realizovat, i to, aka by mala byt

v Case dalSieho investi¢neho kola vasa finanéna situacia.

B Prezentacia/Pitch deck

VaSa prezentacia je profesionalna a zretelna, s dérazom na silné body vasho startupu a jeho potencial.
Zaobera sa problémom, riesenim, ponukou, trhovou prilezitostou, obchodnym modelom, konkurenénymi
vyhodami, timom, financnymi projekciami atd. Mate dobre zostaveny pitch deck a ste pripraveni
prezentovat ho investorovi. Ak vas startup prichadza s fyzickym produktom, nielen so softvérom,

je dobré pripravit si aj jeho skuto¢ny prototyp. Priprava prototypu je totiz skvelou prilezitostou na
definovanie silnych a slabych stranok, ktoré este potrebujete odstranit.

I Informacie o investorovi

Pred stretnutim s investorom ste uskutocnili dokladny prieskum a ziskali ste informacie o jeho
investi¢nych zaujmoch a preferenciach, investic¢nej filozofii i oCakavaniach a prisposobili ste tomu
aj vasu prezentaciu.

Ak mate vSetko na svojom checkliste zaskrtnuté,
dajte nam o sebe vediet!

Prihlaste svoj startup TU.

www.seedstarter.sk
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