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Comunicat de pres3, 2 august 2024 Pentru o Romanie inteligenta financiar

Grupul BCR, rezultate S1 2024: Cresterea sustinerii

educatiei financiare si a investitiilor cu efect de
multiplicare in comunitate

Rezumat’:
Deschisi pentru oameni, deschisi pentru afaceri cu impact:

Portofoliul total de credite nete acordate clientilor de Banca Comerciald Romana (Grupul BCR) a
crescut cu 14,6% an pe an la 30 iunie 2024.

Credite noi acordate in valoare de 8,2 miliarde de lei in S1 2024 catre persoane fizice (credite
ipotecare si de consum) si microintreprinderi, cu o crestere a stocului de credite acordate
microintreprinderilor de 39,6% an pe an. Stocul de credite ipotecare standard (Casa Mea) acordate
in moneda locald a crescut cu 8,1% an pe an, in timp ce stocul de credite de consum negarantate
(inclusiv carduri de credit si descoperit de cont) a crescut cu 40,4% an pe an.

LAlege bine pentru tine”, una dintre cele mai ample oferte comerciale de pe piata de banking din
Roménia, a atras peste 150.000 de clienti noi. Pe perioada campaniei, 170.000 de clienti si-au
transferat salariul la BCR, iar 260.000 de clienti au achizitionat un al doilea produs din portofoliul
bancii.

BCR a aprobat credite noi corporate in valoare de 5,7 miliarde de lei in S1 2024, dintre care
aproximativ 27% sunt destinate investitiilor.

Peste 3.900 de companii (microintreprinderi, IMM-uri si corporate), care creeaza aproximativ 180.000
de locuri de munc3, au fost finantate de BCRin S12024.

BCR este partener pentru Banca Europeanad de Investitii si a semnat in luna iunie un acord de
garantare pentru implementarea garantiei de portofoliu PNRR, prin care banca va acorda credite
de pana la 200 milioane de euro companiilor cu peste 500 de angajati, pentru proiecte de investitii
si pentru sustinerea capitalului de lucru necesar implementarii acestora.

Digitalizare accelerata:

2,4 milioane de utilizatori ai ecosistemului digital George (internet banking si mobile banking), dintre
care aproape 2 milioane sunt utilizatori activi ai aplicatiei George mobile cu o crestere de 15% an
pe an.

87% din totalul produselor BCR pentru persoane fizice (deschidere de cont curent, credite ipotecare
si de consum, cont de economii, depozite, asigurari si produse investitionale) au fost acordate pe flux
100% digital in S12024. Luna iunie 2024 a marcat un record al vanzarilor digitale, cu 91% din totalul
produselor vandute la nivel de banca achizitionate pe flux 100% digital.

La un an de la lansare, peste 2.500 de clienti au accesat Casa Mea pe flux 100% digital, pentru
achizitie credit sau rezervare oferta. BCR este singura banca din Romania care ofera credit ipotecar
pe flux 100% digital, direct din George, intr-un mod simplu, transparent si rapid.
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'Toate datele financiare de mai jos constituie rezultate consolidate neauditate ale Grupului Banca Comerciald Romana (BCR) pentru S1 2024, potrivit IFRS. Cu exceptia cazului in care
se specifica altfel, rezultatele financiare pentru S12024 sunt comparate cu rezultatele financiare pentru S12023. De asemenea, cu exceptia cazului in care se specifica altfel, cursurile
de schimb valutar utilizate pentru conversia cifrelor in euro sunt cele furnizate de Banca Centrald Europeand. Contul de profit si pierdere este convertit folosind cursul mediu de schimb
valutar pentru S12024 de 4,9742 RON/EUR atunci cand se referd la rezultatele pentru S12024 si folosind cursul mediu de schimb pentru S12023 de 4,9336 RON/EUR atunci cand se
referd la rezultatele obtinute in S1 2023. Bilanturile la 30 iunie 2024 si la 31 decembrie 2023 sunt convertite utilizdnd cursurile de schimb de inchidere la datele respective (4,9773
RON/EUR la 30 iunie 2024 si 4,9756 RON/EUR la 31 decembrie 2023). Toate modificarile procentuale se referd la cifrele exprimate in lei.

— Peste 160.000 de companii sunt inrolate in George pentru afaceri, ecosistemul digital unic in
Romania. In S1 2024, peste 70% dintre clientii eligibili si-au deschis relatia cu banca prin Digital
Onboarding, iar aproape 80% dintre creditele pentru clientii microintreprinderi au fost acordate
prin produsele digitale disponibile: Overdraft Digital, Credit Inteligent George, Card de Credit
George si Linia de credit IMM Invest.

— 82% dintre creditele IMM Plus 2024 acordate clientilor microintreprinderi, au fost aprobate pe flux
100% digital, din George. BCR le-a oferit antreprenorilor posibilitatea sa acceseze linia de credit IMM
Plus direct din George, cu aprobarea creditului in doar cateva minute.

— Portofoliul de solutii digitale din George pentru afaceri a fost extins prin lansarea George SmartEU, o
functionalitate care faciliteaza accesul antreprenorilor la informatii complete despre programele
de finantare din fonduri europene sau nationale. in doud luni de la lansare, George SmartEU a fost
accesat de aproximativ 3.000 de utilizatori, avand 36 de programe de finantare incluse, dintre care
25 active la 30 iunie.

— 1In T2, extinderea ecosistemului a insemnat si lansarea George Smart Protect, prima asigurare
dedicata clientilor microintreprinderi si PFA, oferitd impreuna cu OMNIASIG Vienna Insurance
Group.

Impact sustenabil si dezvoltare durabila:
— Peste 780 milioane de lei finantari verzi corporate, cu un volum de aproximativ 20 de ori mai mare,
comparativ cu S12023.
— Mai mult de 500 milioane de lei finantari in S1 2024 pentru achizitia de locuinte cu certificat de
performantd energetica clasa A si B. Produsul ipotecar Casa Mea Natura a reprezentat 56% din
creditele ipotecare noi, acordate in primele sase luni ale anului.

Grupul BCR ainregistrat un profit net de 1.314 milioane de lei (264 milioane de euro) in
S12024.

LProdusele si serviciile pe care le dezvoltam pornesc de la valoarea adaugata pe care o aduc clientilor, dar si
de la impact in comunitate si efect de multiplicare. Primele sase luni ale anului au adus o crestere de peste
90% a celor care au beneficiat de un training Scoala de Bani sau de o sesiune de Coaching Financiar. E un
lucru care ne bucurd, pentru cd am ajuns la peste 1,35 milioane de romani prin programele BCR de educatie
financiara. Si mai important, insa, este ca transferam aceasta experienta catre utilizatorii George, prin noi
functionalitati ce sustin alegerile financiare inteligente si analiza personalizata a bugetului.

in interactiunea cu mediul de afaceri, abordam planificarea financiara prin prisma tranzitiei catre economia
verde si digitala, dar si a programelor de finantare disponibile. Am lansat George SmartEU, un instrument prin
care oferim antreprenorilor acces in timp real la date relevante, astfel incat sa poata crea business si impact
la scard. Impreuna cu investitiile in oameni si educatie, aceasta sunt oportunitatile reale pe care le avem pentru
a genera prosperitate pe termen lung in Roméania.”

Sergiu Manea, CEO Banca Comerciala Romana




Educatie si preventie financiara pentru tot ciclul de viata
— Aproximativ 1,35 milioane de romani au trecut prin programele de educatie financiara BCR - Scoala

de Bani si Coaching Financiar.

o Peste 740.000 de copii, adolescenti, tineri si adulti sunt absolventi Scoala de Bani. Proiectul
a fost lansat in 2016 si a devenit cel mai amplu program de educatie financiara din Romania,
ajutand romanii s aiba o relatie mai buna cu banii si s& ia decizii financiare inteligente. in S1
2024, peste 95.000 de persoane au trecut prin cursurile Scoala de Bani.

o 606.000 persoane au beneficiat de un plan financiar personalizat prin Coaching Financiar,
dintre care peste 232.000 doar in S1 2024. Cei care acceseaza o sesiune de consiliere
financiara, 1si schimba comportamentul de economisire si invata sa se protejeze pentru situatii
neprevézute. In prima jumétate a anului, 55% dintre clientii care au beneficiat de coaching
si-au stabilit ca obiectiv construirea unui fond de urgenta. in plus, la nivel de bancs, 26%
dintre cei care au deschis un cont de economii si 40% dintre cei care au accesat o pensie
privata au participat la o sesiune de Coaching Financiar Thainte de a lua aceste decizii.

— Eforturile de educatie financiara sunt sustinute atat de colegii din unitatile BCR, dar si prin introducerea

de noi functionalitati in George, asa cum sunt FinCoach, Spotlights si RoundUp. Acestea permit o
analiza si un control mai bun al vietii financiara, ajuta in constructia unui fond de rezerva si antreneaza
obiceiurile financiare sanatoase. Mai mult decat atat, utilizatorii George primesc lunar peste 3 milioane
de sfaturi de educatie financiara, prin George Tips, functionalitatea care ofera informatii
personalizate pe baza comportamentului tranzactional.

in 2024, am continuat campaniei ,Buna Ziua, Schimbare!”, demersul de accelerare a gradului de
bancarizare si incluziune financiara, prin unitatea mobild BCR. Pe parcursul acestui an, unitatea
mobild a facut peste 1.600 de kilometri si a ajuns in cinci localitati din Roménia (Poienile de Sub
Munte din judetul Maramures, Crasna din judetul Salaj, Pancota din judetul Arad, Tasnad in judetul Satu
Mare si Vorona in judetul Suceava), pentru a oferi locuitorilor acces la servicii si produse bancare,
dar si la ateliere de educatie financiara.

Digitalizare accelerata si transformarea interactiunilor cu clientii
— Vanzari digitale record in George in S12024

o Crestere cu 23% a tranzactiilor in George fata de S12023;

o 94% din totalul creditelor de consum au fost acordate pe flux 100% digital;

o 97% din totalul cardurilor de credit si 99% din totalul produselor de tip descoperit de cont
au fost acordate pe flux 100% digital;
99% din conturile de economii si peste 90% din depozite au fost vandute digital;

o 92% din totalul produselor de protectie si asigurare BCR au fost achizitionate pe flux 100%
digital, direct din George, fata de 74% in S12023.

— Din T2 2024, George este accesibil si pentru non-clienti, iar acestia pot explora principalele beneficii

si caracteristici ale platformei dupd ce descarca aplicatia, inainte de a incepe procesul de onboarding.
Aproximativ 45.000 de copii au acces la aplicatia George Junior, care scaleaza experienta George
pentru copiii intre 7 si 14 ani si ofera solutii de educatie financiara. Aplicatia este gestionata de
parinti, George oferind control parental si transparenta in gestionarea finantelor copiilor.

Clientii BCR au primit 27 milioane de lei prin George Moneyback, programul de loialitate care ofera
bani inapoi celor care folosesc plata cu cardul. George Moneyback a ajuns la peste 1,25 milioane
de utilizatori, in crestere cu 27% fata de S1 2023. in plus, BCR a devenit banca cu cel mai mare
numar de utilizatori Moneyback la nivelul Grupului Erste.
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— Am continuat dezvoltarea sistemului de open banking, iar peste 1.300 de conturi George au fost
deschise deja, pe flux 100% digital, din aplicatiile Kaufland, Lidl Plus, MyVodafone, Rompetrol si
Profi. Utilizatorii care aleg sa-si deschida cont George accesand una dintre platformele partenerilor
beneficiazd de o oferta speciald la cumparaturile efectuate cu cardul George in magazinele
partenerilor.

— Peste 168 milioane de tranzactii cu plati digitale n transportul public s-au inregistrat, in ultimii cinci
ani, dintre care peste 29 milioane in S1 2024, in crestere cu 16% fata de S12023. BCR a implementat
solutia de plata contactless in 18 orase din Romania, inclusiv Bucuresti.

— Mai mult de 2 milioane de tranzactii, in valoare totald de 56 milioane lei, au avut loc de la
implementarea sistemului de plata inteligenta pentru parcarile de la terminalele Aeroportului
International Henri Coanda. Solutia inteligentd implementatd de BCR permite oricarei persoane sa
plateasca parcarea la aeroport contactless, cu cardul bancar sau cu orice dispozitiv inteligent care
permite plata prin tehnologia NFC, intr-un mod extrem de simplu si rapid, atat la terminalele de plata,
cat si direct la barierele de acces.

— Am continuat dezvoltarea unitatilor pe baza unui model ce transforma agentia bancara intr-un centru
de dialog financiar si am ajuns la un numar de 55 de unitati modernizate astfel. in S12024, am deschis
6 hub-uri noi pe acest model, in lasi, R&mnicu-Sarat, Vaslui, Carei, Reghin si Bucuresti, urmand
planul investitional In modernizarea spatiului, dar si in echiparea cu tehnologie de ultima generatie.

— Contact Center-ul BCR a preluat peste 1 milion de apeluri in S1, iar integrarea digitala a continuat prin:
o Video Advisory, o noud functionalitate care vine in intdmpinarea nevoilor clientilor,
oferindu-le posibilitatea sa interactioneze cu expertii BCR simplu, rapid si de oriunde Tsi
doresc, prin intermediul unor intalniri video. Optiunea Video Advisory poate fi accesata de pe
site-ul ber.ro, dar si prin intermediul aplicatiei George, oferind clientilor posibilitatea de a solicita
asistenta video, de a afla informatii despre produsele si serviciile BCR, dar si de a beneficia de

un plan financiar personalizat, printr-o experienta de banking digitald completa si eficienta.

o Chatbot-ul ADA, asistentul virtual BCR, este disponibil pe www.bcr.ro/ADA, George Web si
George Mobile. ADA a purtat peste 455.000 de conversatii in S1 2024, iar in aproximativ
35% dintre acestea a oferit informatii personalizate fara interventie umana, prin self service,
despre produsele si serviciile clientilor.

o IVR-ul conversational, meniul interactiv prin care preluam apelurile in Contact Center, a oferit
aproximativ 82.000 de informatii personalizate fara interventie umana.

o Voice ID, autentificarea biometrica prin amprenta vocala intr-o convorbire libera in apelurile din
Contact Center. in S1 2024, aproximativ 266.000 de clienti s-au autentificat prin Voice ID,
simplu, sigur si rapid.

Impactul BCR in economie si societate

in activitatea de creditare retail, BCR a acordat credite noi pentru persoane fizice si microintreprinderi de 8,2
miliarde de lei iIn S1 2024, cu o crestere a stocului de credite acordate microintreprinderilor de 39,6% an pe
an. Stocul de credite ipotecare standard (Casa Mea) acordate in moneda locald au crescut cu 8,1% an pe an,
in timp ce stocul de credite de consum negarantate (inclusiv carduri de credit si descoperit de cont) au crescut
cu 40,4% an pe an.


http://www.bcr.ro/ADA

Campania ,Alege bine pentru tine” a sustinut aceste rezultate printr-una dintre cele mai ample oferte
comerciale de pe piata de banking din Romania, care include dobénzi competitive, eficientizarea costurilor
asociate creditului si bani inapoi la cumparaturi, alaturi de un portofoliu amplu de produse de economisire si
investitii. Cu peste 150.000 de clienti noi, 170.000 de clienti care si-au transferat salariul la BCR si mai mult
de 260.000 de clienti care au achizitionat un al doilea produs din portofoliul bancii, acest demers a sprijinit
deciziile de viata ale clientilor prin produse financiare echilibrate si inteligente.

in activitatea de creditare corporate, BCR a aprobat credite noi pentru companii in valoare de 5,7 miliarde de
lei Tn S1 2024, dintre care aproximativ 27% sunt destinate investitiilor.

Portofoliul de finantari acordate clientilor BCR Leasing a ajuns in S1 2024 la o valoare de 4,39 miliarde de
lei (893 milioane de euro), cu o crestere de 16% comparativ cu S1 2023. Subsidiara de leasing a BCR a
continuat sustinerea mediului antreprenorial romanesc si a nregistrat cele mai solide cresteri in sectorul de
constructii, transporturi, servicii medicale si comert.

in S12024, BCR Leasing a accelerat transformarea digitala si a lansat eBCR Leasing, prima solutie de leasing
financiar auto 100% online, din Romania, destinata intreprinderilor cu asociat unic. Platforma permite
antreprenorilor sa acceseze finantare simplu, rapid si sigur, elimindnd necesitatea deplasarii la banca. Tot
pentru sustinerea antreprenorilor a fost lansatd si Lease EduFin, o initiativa destinatd educatiei financiare
despre leasing, disponibila pe www.bcrleasing.ro, prin care acestia pot accesa informatii utile si actualizate
despre solutiile de finantare, costuri si beneficii, dar si despre ce presupune accesarea si gestionarea leasing-
ului financiar.

in plus, LEA, chatbot-ul Al disponibil 24/7 pe site-ul BCR Leasing, a facilitat accesul rapid la informatii si
servicii, ajuténd clientii sa-si gestioneze relatia de leasing intr-un mod mai simplu. Pand in prezent, 70% dintre
clientii BCR Leasing, indiferent de structura de actionariat, au parcurs procesul de actualizare a datelor
personale 100% online, direct din LEA.

in S1 2024, BCR Social Finance a finantat mai mult de 1.035 de microintreprinderi si ONG-uri, sustinand
peste 1.800 locuri de munca. in plus, In primele sase luni ale anului, BCR Social Finance IFN S.A. a acordat
110 credite StudyUP pentru formare continud prin cursuri universitare, de masterat, doctorat sau
specializare, sustindnd educatia pe tot parcursul de viata.

AmpliFY ONG, initiativa BCR Social Finance si Launch Romania, cu sprijinul BCR, Bursa Binelui si ERSTE
Foundation, care a fost lansata in decembrie 2023, cu scopul de a sustine dezvoltarea mediului ONG din
Romania, a ajuns deja la peste 1.000 de persoane din sectorul non-profit, care s-au inscris in comunitate si
au participat la evenimente fizice sau online. in prima jumétate a anului, in cadrul AmpliFY ONG au avut loc opt
workshop-uri online si sapte evenimente de comunitate, in patru orase din Roménia: Bucuresti, Oradea,
Craiova si Suceava. Ultimul eveniment, pe tema diversificarii surselor de finantare pentru ONG-uri, care a
avut loc in format hibrid, atat fizic, cat si online, a reunit peste 350 de reprezentanti din ONG-uri,
intreprinderi sociale si business-uri cu impact din toata tara.

in T2 2024, a fost lansat si Marc, programul pentru afaceri centrate pe impact, o initiativd comuna a
Fundatiei ERSTE, ERSTE Social Finance, IFUA Nonprofit si SIMPACT, impreuna cu partenerii locali, printre
care si BCR. Programul are ca scop sa raspunda la provocadrile de mediu si sociale existente, prin stimularea
echitatii si prosperitatii in regiune. Marc creste capacitatea afacerilor si le sprijind in drumul lor de a Tsi creste
impactul social sau de mediu, de a avea acces la finantari si oportunitati de investitii.

Performanta financiara a Grupului BCR in S1 2024


http://www.bcrleasing.ro/
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BCR a inregistrat un profit net de 1.314 milioane de lei (264 milioane de euro) in S1 2024, in crestere cu
18,3% fata de 1.111 milioane de lei (225 milioane de euro) in S1 2023, datorita unei performante operationale
imbunatatite, sustinutd de un volum mai mare de afaceri cu clientii.

Rezultatul operational s-a imbunatatit cu 21,7% péana la 1.862 milioane de lei (374 milioane de euro) in S1
2024, de la 1.530 milioane de lei (310 milioane de euro) in S1 2023, pe fondul unei cresteri puternice a
veniturilor operationale si 0 buna gestionare a cheltuielilor operationale.

Venitul net din dobanzi a crescut cu 18,6% pana la 2.099 milioane de lei (422 milioane de euro) in S12024,
de la 1.770 milioane de lei (359 milioane de euro) in S1 2023, determinat de un volum mai mare de business.
Venitul net din comisioane s-a imbunatatit cu 16,8% péana la 525 milioane de lei (106 milioane de euro) in
S1 2024, de la 450 milioane de lei (91 milioane de euro) in S1 2023, determinat de o crestere echilibrata pe
toate categoriile de comisioane.

Rezultatul net din tranzactionare a scazut cu 12,0% pana la 253 milioane de lei (51 milioane de euro) in S1
2024, de la 287 milioane de lei (58 milioane de euro) in S1 2023, determinat de o activitate de tranzactionare
mai redusa.

Venitul operational a crescut cu 14,4% pana la 2.902 milioane de lei (583 milioane de euro) in S12024, de
la 2.537 milioane de lei (514 milioane de euro) in S1 2023, determinat de venituri nete din dobanzi si venituri
nete din comisioane mai mari.

Cheltuielile administrative generale au inregistrat valoarea de 1.041 milioane de lei (209 milioane de euro)
in S1 2024, in crestere cu 3,3% in comparatie cu 1.007 milioane de lei (204 milioane de euro) in S1 2023,
determinat de alte cheltuieli administrative mai mari, in principal IT, consultanta si cheltuieli de marketing, in
timp ce cheltuielile cu personalul au scazut.

in baza acestor evolutii, raportul cost-venituri s-a imbunatatit pana la 35,9% in S1 2024, fatd de 39,7% in S1
2023.

Costurile de risc si calitatea activelor

Rezultatul net din deprecierea instrumentelor financiare a reflectat o alocare de provizion de 94 milioane
de lei (19 milioane de euro) in S1 2024, comparativ cu o alocare de provizion de 128 milioane de lei (26
milioane de euro) Th S1 2023. Rezultatul curent a fost determinat de provizioane de portofoliu inregistrate
pentru retrogradari de rating, pentru creditele nou acordate, precum si pentru noi credite neperformante,
partial compensate de recuperari si de actualizarea parametrilor de risc utilizati in determinarea provizioanelor
pe baza celor mai recente proiectii macroeconomice.

Rata creditelor neperformante s-a situat la 2,6% in iunie 2024, in scadere fata de nivelul de 2,9% inregistrat
in decembrie 2023. Aceasta evolutie reflecta cresterea creditelor acordate clientilor, precum si recuperarile,
creditele redevenite performante, precum si creditele neperformante scose din bilant de pe ambele segmente
retail si corporate, care au compensat partial formarea de noi credite neperformante. in acelasi timp, gradul
de acoperire cu provizioane al creditelor neperformante s-a situat la nivelul de 176,2% in iunie 2024.

Capitalizare si finantare
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Rata de solvabilitate a BCR (doar banca) in conformitate cu reglementarile privind cerintele de capital (CRR),
s-a situat la nivelul de 23,3% in mai 2024, semnificativ peste cerintele Bancii Nationale a Romaniei. De
asemenea, Rata capitalului de Rang 1+2 de 23,0% (Grup BCR, dupa capitalizarea profitului) in decembrie
2023 reflecta clar puternicele pozitii de capital si finantare ale BCR.

Creditele si avansurile nete acordate clientilor au crescut cu 8,4% pana la 63.679 milioane de lei (12.794
milioane de euro) la data de 30 iunie 2024 de la 58.743 milioane de lei (11.806 milioane de euro) la data de
31 decembrie 2023, sustinute de cresterea pe ambele segmente retail si corporate.

Depozitele de la clienti au crescut cu 4,3% pana la 81.854 milioane de lei (16.445 milioane de euro) la data
de 30 iunie 2024 de la 78.482 milioane de lei (15.773 milioane de euro) la data de 31 decembrie 2023,
sustinute atat de cresterea depozitelor retail, cat si a celor corporate.

kK k

BCR oferd o gama completa de produse si servicii financiare, printr-o retea de 20 centre de afaceri si 18 birouri mobile dedicate companiilor
si 318 de unitati retail situate In majoritatea oraselor din tara cu peste 10.000 de locuitori, dintre care 71% sunt unitati unde operatiunile cu
numerar se efectueaza doar la echipamente (cashless). Clientii BCR dispun de o retea nationald extinsd de ATM-uri si masini
multifunctionale (2.000 de echipamente) si servicii bancare complete prin Internet banking, Mobile banking, Phone-banking si E-
commerce.

Pentru mai multe informatii, va rugadm s& contactati biroul de presa la adresa: comunicare@bcr.ro
Aceasta informatie este disponibilad si pe pagina noastra web la: www.bcr.ro

Pentru mai multe detalii despre produsele si serviciile oferite de BCR, va rugam sa ne contactati la:

) *2227, apelabil gratuit din
@ www.bcr.ro @ contact.center@bcr.ro & toate retelele nationale


mailto:comunicare@bcr.ro
http://www.bcr.ro/
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Profit sau pierdere Grup BCR

in milioane RON 30 JUN 2024 30 JUN 2023
Venituri nete din dobanzi 2.099 1.770
Venituri nete din taxe si comisioane 525 450
Venituri nete din tranzactionare si castiguri/pierderi evaluate la
S - ) 253 287
valoare justa prin profit sau pierdere
Venit operational 2.902 2.537
Cheltuiala operationala (1.041) (1.007)
Rezultatul operational 1.862 1.530
Rezultat net din deprecierea instrumentelor financiare (94) (128)
Alte rezultate operationale (181) (93)
Rezultat Thainte de impozitare din activitati continue 1.586 1.309
Rezultat net atribuibil actionarilor societatii mama 1.314 1.111
Situatia pozitiei financiare Grup BCR
in milioane RON 30 JUN 2024 31 DEC 2023
Numerar si echivalente de numerar 13.543 16.764
Active financiare detinute pentru tranzactionare 30.457 28.41
Credite si avansuri acordate bancilor 1.209 2.126
Credite si avansuri acordate clientilor 63.679 58.743
Segmentul retail 31.697 29.233
Segmentul corporate 29.074 28.397
Alte segmente (Group Markets, Administrarea bilantului, Local 2.908 1113
Corporate Center)
Imobilizari necorporale 467 454
Active diverse 1.600 2.353
Total active 110.956 108.851
Datorii financiare detinute in vederea tranzactionarii 131 165
Depozite de la institutii bancare 1.542 1.649
Depozite de la clienti 81.854 78.482
Segmentul retail 50.228 47.994
Segmentul corporate 29.283 28.969
Alte segmente (Group Markets, Administrarea Bilantului si Local
Corporate Center) 2.343 1.519
Titluri de datorie emise 10.304 10.170
Diverse datorii 4.555 5.907
Total capitaluri proprii 12.569 12.478
Total datorii si capitaluri proprii 110.956 108.851



