Lean Canvas

Projekt:

PROBLEM / POTREBA

1-3 problémy vasich zakaznikl

RESENI
Jaké vlastnosti vaseho produktu
fedi problémy vasich zakaznikd?

EXISTUJiCi ALTERNATIVY

Jak zakaznici fesi své problémy dnes?

INDIKATORY

Co pro vas znamena Uspéch a jak jej
budete méfit?

Jaka dalsi ¢isla jsou pro vas ted'
dllezita? (akvizice, aktivace, loajalita,
trzby, doporuéeni?)

UNIKATNi NABIDKA
Cim upoutate pozornost?
Cim jste jini? Jaka je vysledna
hodnota pro zékaznika?

NEFEROVA VYHODA

Co vam nemUze nikdo snadno
zkopirovat nebo si to koupit?

Pro¢ byste to méli délat zrovna vy?

SROZUMITELNY OPIS

Jak jednoduse popisete vase
feSeni pomoci jiz existujicich?

CESTY K ZAKAZNiKUM

Jak se dostanete k zakaznikiim?

SEGMENTY ZAKAZNIiKU

Kdo jsou vasi zakaznici, uzivatelé?

PRVNi VLASTOVKY

S kym mdzete zadit nejdfive?

VYDAJE, STRUKTURA NAKLADU

Za co budete platit a kolik? Jaké jsou vase fixni a variabilni naklady?

PRiJMY, CENOVY MODEL

Jak nacenite vase feSeni problému? Za co vam budou z&kaznici platit?

CESKAS

sporitelna




